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 Rattaché au Chef des Ventes, vous assurez la 
gestion et le développement de votre portefeuille 
clients sur votre secteur géographique dans le 
respect des valeurs du Groupe.  
Professionnel de terrain, la prospection fait partie 
intégrante de votre action commerciale et le 
développement de votre secteur est pour vous une 
priorité. 

 
 Outre cet aspect commercial, vous assurez 

également un rôle de conseil auprès de vos 
interlocuteurs.  Force de proposition, vous êtes à 
même de suggérer  des solutions adaptées et 
réalisables dans le but de satisfaire et fidéliser vos 
clients. 

 
 Vos interlocuteurs seront exclusivement des 

professionnels du bâtiment : artisans, 
constructeurs, pavillonneurs, …  

 
  

 Au-delà de votre formation commerciale 
et technique (Bac+2), c'est votre 
connaissance des produits du second 
œuvre  du bâtiment qui nous intéresse, et  
plus particulièrement votre connaissance 
de l’univers de la menuiserie à destination 
des professionnels. 

 
 

 Vous avez une expérience significative et 
réussie dans une fonction similaire, vos 
aptitudes commerciales ne sont plus à 
démontrer. 

 
 

 

 
 

 ALF spécialiste MULTI MATERIAUX de 
la menuiserie sur mesure haut de gamme, 
en rénovation comme en neuf, recherche 
son futur collaborateur.  

 
 Spécialisé dans la conception et la 

fabrication de menuiseries extérieures et 
fermetures tous matériaux, ALF s’adresse 
depuis plus de 80 à un public de 
professionnels.  

 

 
 Rémunération attractive : Fixe + variable 

commissionnée sur le CA + avantages 
 

 Type de contrat : CDI  
 

 Secteur géographique : Département de l’Ille et 
Vilaine (35) 

 
 

  

 
 

Envoyez votre lettre de motiVation et CV sous référence 
RH/ALF : contact@batirecrute.com 

 

VOTRE FUTURE ENTREPRISE 
LA DEFINITION DU POSTE 

VOS CONDITIONS DE TRAVAIL 

 

VOTRE PROFIL IDEAL 


