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Vous assumez la totalité de la démarche de  

vente de l’accueil à la réception de chantier: 

- Prise de contact. 

- Conseil. 

- Dessin. 

- Conception. 

- Métrés, commandes et suivis de la 

clientèle. 

Vous participerez à l’aménagement et à 

l’animation du magasin. 

 

 
 
 

 Expérience dans le contact clients. 
 Vous disposez d’une volonté 
d’apprendre et avez le goût de 
l’autonomie et du challenge. 

 Vous avez un sens de l’équipe et de la 
rigueur dans votre travail. 

 Formation BAC + 2 – ou expérience 
dans un poste similaire (de préférence 
issu du milieu de la distribution). 

 

 
 2ème marque en France depuis 
septembre 2009, 1er fabricant et 1er 
exportateur, l’enseigne compte déjà 150 
magasins en France.  

 
 450 m2 de cuisines, salle de bains et 
dressing. 

 
 Une équipe composée de vendeurs 
expérimentés et d’un responsable issu 
du terrain, véritable formateur de ses 
équipes. 

 

 
- Une rémunération attractive (fixe + %+primes). 
- Des gains significatifs dés les premiers mois. 
- Les bénéfices d’une enseigne leader dans une structure 
à taille humaine. 
- Un poste à proximité de chez vous. 
- Pas de démarchage à domicile. 
- Une équipe pour favoriser votre formation. 
- Une évolution dans votre apprentissage. 
 
Vous développerez vos compétences : 
- Votre sens de la communication et de la négociation. 
- Votre aisance relationnelle. 
- Votre créativité et votre goût pour la décoration. 

 Vous bénéficiez d’une formation spécifique aux 

produits et à la méthode de vente, d’une durée 

de 5 semaines réparties sur plusieurs mois. 

Réalisée par l’enseigne et en région. 

 Vous bénéficiez d’un suivi personnalisé en 

étroite collaboration avec votre chef de vente, 

véritable garant de votre réussite.  

Envoyez votre lettre de motivation et CV sous référence 

RH/MULSANNE : contact@batirecrute.com 

VOTRE FUTURE ENTREPRISE LA DEFINITION DU POSTE 

VOS CONDITIONS DE TRAVAIL 

VOTRE INTEGRATION 

VOTRE PROFIL IDEAL 


